
  

گروه‌های کاربری
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تعاریف جامعه و اجتماع

) Communityاجتماع (◼
 تونيس، اجتماع را هم‌زيستى صميمانه، خصوصى و انحصارى تعريف مى‌کند. ●

(مشارکت عامه)
   

virtual اجتماع مجازی (◼ communitie(

) Societyجامعه (◼
به مجموعه‌ای از انسان‌ها که با هم تعامل اجتماعی پايدار دارند، جامعه گفته ●

می‌شود.-مجموعه ای بزرگ‌تر با صميميتی کمتر نسبت به اجتماع- مجموعه‌ای از 
اجتماع ها درای وجه مشترک-



  

به چه دردی می خوره؟

 مشکلت  رو رايگان حل می کنه◼
 آموزش استفاده◼
 قدرت ◼
 افزايش ارتباطات  اجتماعی◼
 خردجمعی◼

تست رايگان نرم‌افزار◼
تبليغ رايگان◼
◼



  

سهم بازار مرورگرها



  

چه‌جور آدم‌هایی هستند

 آدم‌های خاص! (تعجب نکنيد)◼
 همه جور آدمی توشون هست (هرچيزی ممکنه بشنويد)◼
) هستند.geek بعضی هاشون خوره (◼
 اونهايی که شما باهاشون کار داريد آدمهای مهميند.◼

 وقتشون ارزشمنده (وقتشون رو نگيريد)●
 هزاران نفر ديگه ازشون سؤال می‌کنند!●
 عقايد و اعتقادات  خاصی دارند (مشق شبتون رو براتون انجام نمی دند)●

 



  

چه‌جور آدم‌هایی هستند



  

چه‌جور آدم‌هایی هستند



  

Dr. Kikinis is the founding Director of the Surgical Planning Laboratory, 
Department of Radiology, Brigham and Women's Hospital, Harvard Medical 
School, Boston, MA, and a Professor of Radiology at Harvard Medical School. Dr. Kikinis is the founding Director of 
the Surgical Planning Laboratory, 
Department of Radiology, Brigham and 
Women's Hospital, Harvard Medical 
School, Boston, MA, and a Professor of 
Radiology at Harvard Medical School. 



  

I am a Software Developer at 
Google in the Waterloo office. 
Previously I worked for Red Hat. I 
am a huge Free Software 
enthusiast, and in love with the 
GNOME Project.



  

راه‌های ارتباط

 تالر های گفتمان◼
 گروه‌های کاربری لينوکس (لگ)◼
 ليست های پستی◼
◼ IRC
 ايميل◼



  



  



  



  



  



  

چگونه بپرسیم

چگونه سوال هوشمندانه بپرسیم؟ (اریک ریموند) ◼
قبل از پرسیدن جستجو کنید. (تنبل نباشید) ◼
کسی مسئول حل مشکل شما نیست. (طلب کار نباشید!) ◼
سؤال را در جای خود بپرسید. ◼
مشق شب شما را کسی برایتان ایمیل نخواهد کرد.◼
سوالتون رو بپرسید. سؤال نپرسید!◼
عنوان مناسب انتخاب کنید. دقیق بپرسید.◼
مصرف کننده نباشید.◼
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