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کسبوکار نرمافزارهای آزاد/بازمتن
ناصر غانمزاده

@ghanemzadeh



  

مربی استارتاپها و مشاور کارآفرینی
Lean Startupمشاور پیادهسازی متد 

درباره من

FB.com/groups/startupir



  

خبر بد

@ghanemzadeh



  

خبر بد
بحث نرمافزارهای آزاد/بازمتن 

دیگر داغ نیست
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خبر خوب

@ghanemzadeh



  

@ghanemzadeh



  

@ghanemzadeh



  

@ghanemzadeh



  

@ghanemzadeh



  

@ghanemzadeh



  

@ghanemzadeh



  

@ghanemzadeh



  

@ghanemzadeh



  

 سال آینده۵آزاد/بازمتن در 

موبایل (همراه)
پایگاه داده

سیستم عامل
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بیشترین نوآوری در پروژههای جدید
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بازمتن پیشرانه نوآوری همراه



  



  

@ghanemzadeh



  

برنامهنویسی
برنامهسازی با استانداردهای جهانی

کار با کنترل نسخه
کارکردن با دیگران در تیم

مهارت:

@ghanemzadeh



  

[شغل در زمینهبازمتن]
نصب لینوکس

آموزش (مربیگری)
مشاوره

درآمد شخصی
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نصب نرمافزارها و طراحی تم
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نصب نرمافزارها و طراحی تم

@ghanemzadeh@ghanemzadeh
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بکارگیری قدرت جامعه کاربری

هزینههای پایینتر ساخت نرمافزار
کاستن از زمان رساندن محصول به بازار

فیدبک رایگان (تست و گزارش خطا)

مزایا
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ارزش یک شرکت بازمتن به صورت مستقیم به 
اندازه جامعه کاربری و توانایی شرکت در نفوذ و  

درآمدزایی از آن جامعه کاربری ارتباط دارد.
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چیزها را دوباره اختراع نکنید

تنها آنها را بهتر کنید
@ghanemzadeh



  

Bible, John 1:1

In the beginning was the Word

Free Software

@ghanemzadeh



  

Mårten Mickos, "Why Freedom Makes a Better Business Model" Presentation

fri≠gratis
frjáls≠ ókeypis

vapaa≠ ilmainen
libre≠ gratuit
libre≠ gratuito
libero≠gratis
dror≠ chinam
≠رایگان  آزاد
aazad≠ muft

swatantra≠ vinamulya
shadhinata≠binepoisha
sudandram≠ ilavasam

svobodnoe≠ besplatnoe
tudo ≠ mien phi
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سپس

اریک ریموند

اب

کلیسا و بازار
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ظهور واژه
کسبوکار پسندانه

Open Source

بازمتن
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روش فروش بازمتن

فروش

مشتری

م. احتمالی

مشتری بالقوه

استفاده

نصب

بارگیری
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مدل کسبوکار
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و  رساندن  آفریننش،  چگونگنی  منطنق 
کسب ارزش توسط سازمان را توصیف 

میکند
Alexander Osterwalder

مدل کسبوکار
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بوم مدل کسبوکار
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ساختار هزینهها جریان درآمد

ارتباط با مشتریان

کانال توزیع

@ghanemzadeh



  

یک مدل (عمومی) کسبوکار بازمتن

امتحان کردن ●
پیش از خرید

پرداخت به ●
ازای استفاده

جامعه کاربری قیمت پایینتر●
فعال

هزینههای پایینتر

جامعه کاربری 
فعال

مدیریت
جامعه کاربری

@ghanemzadeh



  

Donations

Badgeware/Advertising

Product Spec. 
(ITSC/Subscription)

Badgeware/Advertising

Dual Licensing

Open-
Core/Freemium

Cloud Hosted/ SaaS 
(On Demand)

@ghanemzadeh



  

مدلهای کسبوکار
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Badgeware/Adverti
sing

مدلهای کسبوکار
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Product Specialists 
(ITSC/Subscription)

مدلهای کسبوکار
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Dual Licensing

MySQL (Oracle), Funambol,MuleSource, Pentaho

مدلهای کسبوکار
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Open-Core

مدلهای کسبوکار

Open
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فروش
سرویسهای

نرمافزاری

فروش
محصولت
نرمافزاری

SaaS

مدلهای کسبوکار
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On-Demand

Open Source → SaaS

Open Source Software Hosted in a Cloud

مدلهای کسبوکار
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محصول

مجوز مناسبجامعه کاربری
+

برندسازی

عوامل موفقیت
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ناصر غانم زاده

. .www BusinessOfSoftware ir

@ghanemzadeh

http://www.BusinessOfSoftware.ir/
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